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Program szkolenia

»Nowoczesne narzedzia marketingowe”

Godzina Temat zajec
9.00 - 09.15 Powitanie uczestnikow i wprowadzenie
9.15-10.30 1. Jak targetowac czyli obalamy mit, ze wszyscy mogq by¢ naszymi
klientami.
2. Jak zaplanowac budzet marketingowy.
10.30 - 10.45 Przerwa
10.45-12.15 L . - .
Omaowienie najpopularniejszych kanatow
1. Google Ads — szybkos¢ i elastycznosc
2. Facebook —relacje i zaufanie
3. YouTube — animacja i dzwigk, czyli to co najlepiej pamigtamy.
4. Instagram — kochamy podlgdywa¢ ©
12.15-12.30 |Przerwa
12.30-14.15 Remarketingi, czyli jak nie da¢ sie zapomniec.
- Google — duze zasiegi i ptatnosci integracje.
- YouTube
- Facebooku
14.15-14.30 |Przerwa
14.30-16.00 Jak mierzy¢ jakosé ruchu
Google Tag Managera czy mierzymy co chcemy
Google Analyticsa — jak z niego korzystac i co jest dla nas was wazne.
3. Sciezki wielokanatowe czyli dowdd na to, ze dziatania wielkonatowe w
marketingu to koniecznosé.
16.00 Zakonczenie szkolenia




